
【1000 万ビジネスの作り方 解体新書】 

 

こんにちは、結(ユウ)です。 

 

早速ですが 

「年収 1000 万ってどんなイメージでしょうか？難しいですか？簡単ですか？」 

 

 

難しそーって思う人もいれば、 

超簡単って思う人もいるでしょう。 

 

 

では、なぜその差が生まれるのでしょうか？ 

 

 

そこに疑問を持って欲しい訳です。 

 

 

 

お金を稼ぐことは、幸いにも 

誰にでも公平な世界です。 

（スポーツ選手など、一部の才能が必要になる職業を除きます） 

 

 

その上で、なぜ差が生まれるか？ 

と言うと 

 

「知識」なわけです。 

 

 

僕が年収 1000 万は簡単だと思う理由は、 

そういった知識を持っているからです。 

 

 

僕がどんな風に簡単だと思えるかと言うと、 

こんな風に考えられるからです。 



 

 

 

年収 1000 万ってことは、月収 90 万稼げればいいのか。 

（税金云々の話は今回は一旦無視します） 

 

 

単価 1000 円を 900 人に売るより、 

3 万円を 30 人に売る方がハードル低そうだな。 

10 万を 9 人でも良いかもな。 

 

 

って事は、まず売る商品を決めて、 

で、メディアを作って、人を集めてファンを獲得して、 

商品の良さを納得してもらって売るだけだな。 

 

 

ふむ。 

 

 

市場は何を欲しがってるかな？リサーチしてみよう。 

 

コロナで収入が減った人が増えてるのか。 

しかも在宅で時間もある。 

 

 

ネットで副業やる人が増えてるな。 

 

 

あれ、でもみんな月 3 万も稼げてないのか。 

だから副業教える塾が伸びてるみたいだな。 

 

商品を作るの最初大変だから、アフィリするか。 

 

 

知り合いの副業塾が月 10 万くらいなら稼がせられるって言ってたな。 



入塾したら 1 件 15 万のアフィリ報酬もらえるらしいから、それアフィリしても良いな。 

 

 

月 6 人紹介したら 90 万か。 

 

月 100 人くらい集めたら 6 人は入ってくれるだろうな 

 

月 100 人なら Twitter だけでも集まるな。 

 

 

 

あとは最近は自粛でマッチングアプリの利用率が伸びてるらしい。 

となると、関連ツールを売っても良いな… 

 

 

みたいに考える訳です。 

 

 

 

こんな風に、知識があると、正直何をやってもいけてしまいます。 

 

 

 

 

 

先日、話していた人と話題になったのが、 

 

なんで「結(ユウ)さんはビジネス分野以外でも成功できるの？」 

 

ってことでした。 

 

 

僕はカウンセラー・心理コーチとしても仕事をしていて、 

その収入だけでも月 100 万は超えているのですが、 

なんで？と。 

 



 

ビジネスじゃないじゃん。 

結(ユウ)は他のジャンルでもいけるの？と聞かれたのですが、原理は一緒です。 

 

 

 

人が精神的に幸せになるためには、何が必要なの？ 

なぜ精神的な辛さが生まれるか？ 

人の心の構造ってどうなってるの？ 

メンタル改善するロジック 

 

 

メンタルや心の悩みに関しても、ある程度は法則がある訳です。 

 

それを徹底的に学びました。 

 

 

実は人の心に起こりうる悩みのパターンと、その解決方法は 

最先端の心理学・脳科学的の世界では、ほぼ確立されているのです。 

 

 

つまり、知識で 9 割型うまくいく様になります。 

 

じゃあビジネスと原理一緒じゃん。 

 

 

知識つけて、実践して、軌道修正していけば、OK 

なのです。 

 

 

 

知識がないから詰む訳です。 

断言しますが、気合いや根性でもなければ、才能でもありません。 

 

金持ちになるくらいは、知識があればなれます。 

 



 

よく 

東大院卒の結(ユウ)さんだから出来たんでしょ？ 

 

と言われますが、 

その質問自体が超もったいなくて、 

 

世の中には中卒で金持ちになってる人もいますし、 

普通の大学生でも知識つけて年 1000 万稼ぐ人は普通にいます。 

 

 

100 万稼いでる人と同じ知識になれば、稼げるというただそれだけの話です。 

 

 

 

知識を持っていれば、 

年収 1000 万は簡単です。難しくありません。 

 

 

 

僕らは、九九は簡単ですよね。 

それはちゃんとトレーニングしたからなんですね。 

 

漢字もひらがなも、トレーニングしたから簡単です。 

 

 

九九を言う感覚で、月収 100 万を稼ぐ人もいる、という事実があります。 

 

 

そして 1000 万も 2000 万も、 

100 万の拡張をしていくだけなんですね。 

 

 

分解していくと。 

 

 



 

3 万の商品を 30 人に売る。 

10 万の商品を 9 人に売る。 

 

100 人から 200 人くらい人を集めて、 

10% の人が買ってくれたらオッケー。 

 

 

これが最短で、1000 万ビジネスを作る方法です。 

 

 

 

 

売る商品は割と何でもいけます。 

 

 

 

僕の知ってる人の例だと 

 

 

・英語を教えて 5 万 

・筋トレサボらない様に管理して 2 万 

・副業塾をアフィリして 15 万〜30 万 

 

・司法書士になるための勉強法を教えて 30 万 

・心理カウンセリングして 30 万 

・セールスの方法教えて 20 万 

 

 

などなど。 

 

 

自分には売れる商品がない！って人は、他の人の商品を売って、 

アフィリエイト報酬をもらえば OK です。 

 

 



 

さらに、それを仕組み化することもできます。 

 

 

「0」→「10 万」 

「10 万」→「90 万」 

 

と積み上げていけば、 

年収 1000 万は難しくないです。 

 

 

何となくいけそうな気がしませんか？ 

 

 

実は年収 1000 万って、意外と誰でもできるものです。 

 

 

最初の 0→1 万円だって、 

1~5 万円くらいは 1 時間あれば稼げます。 

 

（そのやり方は今後の LINE 講義でお伝えする予定です） 

 

 

で、超幸運なのは 

 

世の中に学んでいるライバルが少ない 

 

という事実なんですね。 

 

 

学ばずにぼちぼち稼いでる人は沢山います。 

根性と数年の時間を作って、それを築きあげてきたみたいですが、 

 

申し訳ないのですが、知識をまといまくった僕や僕の弟子には、秒殺されます。 

 

3 年プレイヤーが 3 ヶ月プレイヤーに負けることは、ザラにある世界です。 



 

 

その差は、知識があるかないか。 

 

 

実際、僕は 2 年で月収 700 万伸びましたからね。 

経験が全てじゃない、ということは僕の経験からも分かって頂けるかと。 

 

 

という訳で、今後の LINE 講義ではその「知識」についてお伝えしていきますね。 

 

 


